PARLONS DES CLIENTS

Pour passer vos commandes Globallee
ou pour devenir Ambassadeur Globallee
Allez sur le site

Pour tous renseighements
je suis a votre disposition
au:

http://www.globallee.com/INTERLUX 06 6549 7280 (Jean jacques PECH)
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CLIENTS

Lorsqu'un client au détail commande des produits sur votre site Web, vous gagnez la
difféerence entre le prix de détail et le prix de gros (20%) des produits commandés et 100%
de la valeur en cv des produits commandés est ajoute a votre volume personnel.

Un client privilégié commande sur votre site Web au prix de gros mais doit s’inscrire pour la
livraison automatique. La valeur en CV des produits commandés alimente deux (2)
programmes de compensation différents. La moitié (50%) de la valeur du CV sera payée via
le programme de rémunération « Club des clients dynamiques » et I'autre moitié (50%) du
CV sera payée dans le programme résiduel mensuel « unilevel ». VOUS VOYEZ, LA
VALEUR EN CV DES COMMANDES DES CLIENTS PRIVILEGIES ALIMENTE DEUX
PROGRAMMES DE COMPENSATION DIFFERENTS.



CLUB DES CLIENTS

Un client privilégié est un client qui s'abonne a la
livraison automatique afin de recevoir ses merveilleux
produits Globallee au prix de gros.

1-4 Clients privilégiés = 20%
5-9 Clients privilégiés = 25%
10-14 Clients privilégiés = 30%
15-19 Clients privilégiés = 35%

20+ Clients privilégiés = 40%

Vous gagnez 20% de profit sur vos ventes au prix de détail (Clients) et entre 20% et 40% sur vos ventes au prix de gros (Clients privilégiés) en plus de 5% a 20% dans le Club des Clients



CLIENTS PRIVILEGIES

Exemple lorsqu’un client
- privilégié commande 2 boites
| de TAKA en autoship.

lee .
| Prix de gros: 59,95 $
| QV: 60
| HIBISCUS HEALTHY ENERGY CV 50
f»
| e ackats Nous sommes commissionnés sur le CV.
L Donc, dans notre exemple, un client privilégié vous

it donne 50 CV.

Aussi disponible, 4 boites de TAKA. Prix de gros: 99,95 $ ; QV: 100 ; CV: 70



CLIENTS PRIVILEGIES (50% / 50%)

2] Prix de gros: 59,95 $

.......... v QV: 60
— CV: 50
CLUB DES CLIENTS UNILEVEL (résiduel)

La plupart des Ambassadeurs Indépendants sont actifs
a tous les mois avec une commande personnelle de 50 cv ou plus.

Payiici 29 CV 25 cv Payi ici

® 50% du CV des Clients Privilégiés ® Volume en CV des IBA

® \/olume en CV des Clients au

détail
® 50% du CV des Clients Privilégiés




CLIENTS PRIVILEGIES (50% / 50%)

UNILEVEL (résiduel)

NIVEAU

5%

5%

2CP

20%

10%

2CP@50cv
100 cv X 50%
=50 cv




PLUS DE CLIENTS... PLUS D’ARGENT!
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